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IVECO stellt seinen Bus Vertrieb DACH neu auf 
 

Um den derzeitigen und zukünftigen Anforderungen der Märkte besser gerecht zu werden, passt die 

Vertriebsorganisation IVECO BUS ihre Vertriebsstruktur an. 

 

 

Unterschleissheim,  24.04.2020 

 

 
 
Der bisherige Business Director Erhan Eren verantwortet weiterhin den Busbereich bei der 
Iveco Magirus AG für die Markteinheit Deutschland, Österreich, Schweiz (DACH). Darunter 
ergeben sich allerdings einige Veränderungen. 
 
Der Bereich Tender- und Ordermanagement wurde Mitte März 2020 von Julian Mayer, der 
zuvor in dem Bereich als Specialist Technical Tender tätig war, übernommen. Der seitherige 
Verantwortliche für das Tender- und Ordermanagement Mario Seidenschwarz verantwortet seit 
Januar 2020, die neu geschaffene Stelle Leiter Vertrieb Bus DACH. 
 
Durch diese Aufteilung werden die unterschiedlichen Geschäftsfelder (Tender und Retail) klarer 
getrennt und der jeweilige Fokus geschärft, um die stetig steigenden Anforderungen an die 
unterschiedlichen Kundenbedürfnisse optimal bedienen zu können. Ein weiterer Aspekt ist die 
personelle Anpassung des Vertriebsteams an das, seit Jahren, stetige Wachstum. 
 
Darüber hinaus hat man ein „Sustainable Transport Management“ installiert, welches sich, in 
der Person von Pierre Dellori, neben seiner Tätigkeit als Key-Account-Manager Bus, intensiv 
um die bereits vorhandenen alternativen Antriebslösungen (synthetische Kraftstoffe,  
 
Gas- und Elektroantriebe) für das lieferbare Omnibus-Portfolio bei IVECO BUS kümmert. 
„Damit haben wir die richtigen Weichen für eine erfolgreiche Zukunft unseres Vertriebsbereichs 
Bus bei IVECO in Deutschland, Österreich und der Schweiz gestellt.“, so Erhan Eren, Business 
Director Bus bei der Erläuterung der Beweggründe für diese strukturelle Änderung. Mario 
Seidenschwarz definiert es für seinen Bereich so: „Ziel ist es, die personellen Ressourcen im 
direkten Vertrieb optimal an die vorhandene Kundenstruktur anzupassen um noch besser auf 
die Bedürfnisse der Kunden eingehen zu können.“, „Die, aufgrund der Clean-Vehicle-Directive, 
immer komplexer werdenden Ausschreibungen im Tender-Geschäft, zwingen uns zu einem 
raschen Kapazitäts- und Wissensaufbau.“, ergänzt Julian Mayer seine Kernzielsetzung im 
Tender- und Ordermanagement. 
 
 
 
 



 

 

 

 

 

 
 
 

 
Iveco Bus ist der Markenname für Busse von CNH Industrial N.V., einem weltweit tätigen und führenden Unternehmen 
für Investitionsgüter. CNH Industrial N.V ist an der New York Stock Exchange (NYSE: CNHI) und an der Börse Mailand 
(MI: CNHI) gelistet.  
 
Als bedeutender Marktteilnehmer auf dem Sektor öffentlicher Personentransport und  Reisebus in Europa entwickelt, 
produziert und vermarktet Iveco Bus eine Vielzahl von Fahrzeugen, die alle Bedürfnisse von öffentlichen und privaten 
Nutzern erfüllen: 
 
- Schulbusse, Intercity und Reisebusse 
- Standard- und Gelenkbusse für den Stadtverkehr, auch in umweltschonenden Technologien wie CNG und Hybrid 
 -Minibusse für alle Arten von Personentransport 
 -Fahrgestelle für Aufbauer  
 
Iveco Bus beschäftigt mehr als 5.000 Personen in zwei Werken: Annonay in Frankreich und Vysoké Myto in 
Tschechien. Beide Werke verfügen im Rahmen der WCM Zertifizierung über den Bronze-Status WCM ist ein 
internationaler Standard, um Produktionsmethoden und Prozesse integriert zu bewerten.  
 
Ein engmaschiges Netz von Service- und Vertriebsstützpunkten garantiert technische Unterstützung, wo immer in der 
Welt ein Iveco Bus im Einsatz ist. 
 
Weitere Informationen unter: www.iveco.de 
Für CNH Industrial unter: www.cnhindustrial.com  
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