[image: image1.jpg]


[image: image2.jpg]



Network Central Asia
[image: image2.jpg][image: image1.jpg]
Network Russia


(конфиденциально)
АНКЕТА

кандидата

на статус дилерского центра
Iveco
Страна, город (регион): ________________________________
Название фирмы-кандидата: ______________________
2020 год
Сведения об организации:
	Название компании
	

	Юридический адрес
	

	Фактический адрес
	

	Телефон
	
	E-mail
	

	Факс
	
	http://
	

	Форма собственности
	

	Дата образования,

история
	

	Характер деятельности
	

	Структура
	

	Наличие, месторасположение филиалов
	

	Наличие, месторасположение собственной дилерской сети
	


Количество занятого персонала в подразделениях:

	Категория работников
	Филиал 1
	Филиал 2
	…..
	Филиал №
	Всего:

	Администрация
	
	
	
	
	

	Отдел продаж
	
	
	
	
	

	Станция техобслуживания
	
	
	
	
	

	Склад + сбыт запасных частей
	
	
	
	
	

	Всего:
	
	
	
	
	


Владельцы:
	Ф.И.О.

или

название организации соучредителя
	Должность
	Доля

капитала, %

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Руководитель проекта по созданию дилерского сервисного центра Iveco: 
	Ф.И.О.
	

	Должность
	

	Тел.
	

	Факс
	

	Моб.
	

	E-mail
	

	Опыт работы 
	


Сведения о финансовом состоянии компании: 
	Суммарный оборот компании в 2017 году, Тенге (или Евро)
	

	Суммарный оборот компании в 2018 году, Тенге (или Евро)
	

	Суммарный оборот компании в 2019 году, Тенге (или Евро)
	

	Суммарный оборот компании в 2020 году (факт Х мес.), Тенге (или Евро)
	

	Суммарный оборот компании в 2021 году (план), Тенге (или Евро)
	

	Общие обязательства перед кредиторами на текущий момент, Тенге (или Евро)
	


Товары, продвижение которых осуществляется в настоящее время:

	Товары
	Производитель,

марка
	Статус компании

(импортер, дилер, дистрибьютор …)
	Оборот, Евро
	

	
	
	
	2017
	2018
	2019

	2020 (факт. Х мес.)


	2021(план)

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Опыт работы в области продажи автомобилей, в том числе легковых (если имеется):

	Марка, поставщик
	
	Продажи а/м, ед.
	Дата начала деятельности

	
	2017
	2018
	2019
	2020 (факт. Х мес.)


	2021(план)
	

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 


Опыт работы в области продажи запасных частей (если имеется):
	Марка, поставщик
	
	Продажи запчастей, Евро
	Дата начала деятельности

	
	2017
	2018
	2019

	2020 (факт. Х мес.)


	2021(план)
	

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 


Опыт работы в области сервиса (если имеется):

	Марка, поставщик
	
	Продажи запчастей, Евро
	Дата начала деятельности

	
	2017
	2018
	2019

	2020 (факт. Х мес.)


	2021(план)
	

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 

	 
	 
	
	 
	 
	
	 


Наиболее важные партнеры (клиенты) в нашем бизнесе, с которыми мы в настоящее время работаем:

	Название партнера / клиента, адрес
	Краткая характеристика сотрудничества

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Потенциальные заказчики в регионе, крупные предприятия, др.:

	Название клиента
	Краткая характеристика деятельности

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Наличие дилерских сервисных центров в нашем регионе:

	Марка
	Количество/ официальных дилеров
	Наименование организации, 

адрес, 

направление деятельности (продажи, сервис, закупка для собственных нужд)
	Количество проданных автомобилей, ед.

	
	
	
	2017
	2018
	2019
	2020
(факт. Х мес.)

	IVECO
	
	
	
	
	
	

	Scania
	
	
	
	
	
	

	Volvo
	
	
	
	
	
	

	MAN
	
	
	
	
	
	

	Mercedes
	
	
	
	
	
	

	Renault
	
	
	
	
	
	

	DAF
	
	
	
	
	
	

	Ford Trucks
	
	
	
	
	
	

	Isuzu
	
	
	
	
	
	

	Hyundai
	
	
	
	
	
	

	КАМАЗ
	
	
	
	
	
	

	МАЗ
	
	
	
	
	
	

	др.
	
	
	
	
	
	


Прогноз на развитие рынка коммерческих автомобилей региона на следующие 4 года:

	


Прогноз продаж автомобилей и запасных частей IVECO в ближайшие 4 года сотрудничества:

	Тип автотранспортных средств
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	LCV 
(полная масса 2,8-3,4 тонн)
	
	
	
	

	LCV 
(полная масса 3,5-6,5 тонн)
	
	
	
	

	MCV 
(полная масса 6,51-15,9 тонн)
	
	
	
	

	HCV 
(полная масса >16 тонн)
	
	
	
	

	Всего:
	
	
	
	

	Плановая продажа запчастей, Евро
	
	
	
	


Средства, которые мы планируем выделять в год на рекламу и стимулирование развития бизнеса:
	Статьи расходов
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	Плановый маркетинговый бюджет, Евро
	
	
	
	


Средства, которые мы готовы инвестировать в развитие бизнеса с IVECO (закупка специального инструмента, гаражного оборудования, создание склада запасных частей, обучение персонала):

	Статьи расходов
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	Закупка специального инструмента, Евро
	
	
	
	

	Закупка гаражного оборудования, Евро
	
	
	
	

	Закупка запасных частей для обменного фонда, Евро
	
	
	
	

	Обучение персонала, Евро
	
	
	
	

	Всего, Евро:
	
	
	
	


Мы хотели бы добавить следующие важные сведения:

	


Наше предложение для Iveco: 

	


Для кандидатов, имеющих сервисные мощности
Оборудование сервисного центра, которым располагает наша компания:
	Оборудование дилерского сервисного центра
	Да
	Нет
	Площадь / количество / марка / год выпуска

	Склад запчастей, м2
	
	
	

	Кол-во официально сертифицированных подъемников (подкатных колонн с грузоподъемностью не менее 6,5 тонн)
	
	
	

	Кол-во официально сертифицированных подъемников (ямных домкратов с грузоподъемностью не менее 12 т)
	
	
	

	Локальная система отвода выхлопных газов 
	
	
	

	Комплектные тележки механиков
	
	
	

	Подвод электропитания и сжатого воздуха к постам механического ремонта
	
	
	

	Оборудование для раздачи и сбора ГСМ 
	
	
	

	Агрегат для замены тормозной жидкости
	
	
	

	Стенд проверки тормозов 
	
	
	

	Газоанализатор
	
	
	

	Стенд для регулировки фар
	
	
	

	Оборудование для проверки схода-развала колес
	
	
	

	Балансировочный стенд 
	
	
	

	Шиномонтажный стенд
	
	
	

	Кран-балка
	
	
	

	Др. оборудование
	
	
	


ПРИЛОЖЕНИЯ
Фотографии фасада здания офиса, салона (внутри, снаружи), сервисного центра (если имеется), склада запчастей (если имеется), указывается на какой территории, в каком здании планируется разместить дилерский сервисный центр  Iveco, указывается размер участка.
В случае реконструкции уже существующих помещений прилагаются:

- фотографии с дороги на реконструируемые здания, 
- панорамное фото от здания на прилегающие территории, 
- отсканированная карта города (района) с указанием расположения реконструируемых зданий, 
- отсканированный поэтажный план зданий, 
- генеральный план участка с эскизной прорисовкой зданий после реконструкции для размещения бизнеса Iveco, 
- предварительную смету и график реконструкции (если имеются).
В случае плана строительства нового дилерского сервисного центра прилагаются:

- фотографии с дороги на предлагаемый участок, 
- панорамное фото с участка на прилегающие территории, 
- отсканированная карта города (района) с отметкой участка, 
- ситуационный план участка (с указанием парковок, подъездных путей и т.д.), 
- предварительную смету и график строительства (если имеются).
У Iveco S.p.A. существуют типовые решения планировки дилерских сервисных центров и рекомендации по реконструкции!!!
Прилагаемые к Анкете фотографии должны быть с низким разрешением
(размер файла фотографии не более 400 КБ).
Уважаемые господа, убедительно просим Вас заполнить все пункты анкеты как можно более полно и выслать заполненный вариант по адресу roman.smirnov@iveco.com
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